CURSO ANIMACION EN EL PUNTO DE VENTA

DESCRIPCION Y OBJETIVOS DEL CURSO

Accion formativa que tiene por objetivo formar a los alumnos en técnicas de
animacion en el punto de venta, promociéon y merchandising. El alumno podra
aplicar eficaz y apropiadamente las técnicas de merchandising y animacion de
venta con objeto de optimizar el espacio de ventas y la incentivacién de éstas.
Podra disefiar la imagen corporativa de su empresa o comercio, planificar la
estética, la colocacion de productos, conocer las zonas frias y calientes de cada
comercio.
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